Basel 1l
auch im Baumaschinensektor eine
Herausforderung...

Was ist Basel 11

Unter ,,Basel IT* versteht man die Neuregelung der Eigenmittelbestimmungen
fiir Kreditinstitute. Demnach 1st die Mindesthihe der Eigenmittelausstattung
von Kreditinstituten von der Bonitit der Kreditnehmer abhéingig.

Basel IT schlagt in seinen Grundsétzen drei so genannte Saulen vor : die
Schaffung von Ratingansitzen, auf denen die Eigenkapitalanforderung von
Banken basiert, die Uberpriifung durch die Aufsichtsbehérden, =.B. der
Risikobewertungsansitze der Banken und Marktdisziplin durch vermehrte
Offenlegung, z=.B. der Angemessenheit der Eigenkapitalausstattung einer Bank.
Basel II soll nach einer Ubergangsphase in 2006, zum 01.01.2007 in Kraft
treten.

Risiko bedeutet im Rahmen von Basel IT aber nicht nur Kundenrisiko,
sondern auch Markt- und operationelles Risiko —uns soll aber hier nur das
Kundenrisiko interessieren.

Rating ist das neue Schlagwort von Basel II, doch was genau passiert?

Wie funktioniert das Rating

Um ihre Kunden einzuschétzen, haben Banken von jeher die Bonitit der
Kunden auf verschiedenste Weise beurteilt um die Wahrscheinlichkeit

eines moglichen Ausfalls des Kunden einzuschétzen. Die entsprechende
Risikobeurteilung und —kategorie (= Rating) hat natiirlich einen Einfluss auf
den Kreditpreis (Zinssatz) fiir den Kunden gehabt. war aber durch die standar-
disierte Eigenkapitalunterlegung beschrinkt.

Nun sollen Banken durch dieses Rating die Wahrscheinlichkeit und die Folgen
eines Kreditausfalles eines bestimmten Kunden einschitzen. Der Kunde wird
einer Risikokategorie zugeordnet. Je besser das Rating des Kunden. desto
weniger Eigenkapital muss die Bank fiir den einzurdumenden Kredit zur
Verfiigung stellen. Anstatt der 8 EUR 1in der Vergangenheit, kann das
bendtigte Eigenkapital einer Bank fiir einen Kredit von 100 EUR in der



Zukunft fiir einen ausgezeichneten Kunden z.B. nur 1,60 EUR sein und fiir
einen schlechten Kunden 12 EUR. Das ist ein wichtiger Kostenfaktor, den die
Bank an die Kunden weitergeben kann; d.h. dem Ziel von Finanzierungs-
konditionen, die der Qualitit der Kunden entsprechen, sollte man 1im Grunde
niher gekommen sein.

Um die Fihigkeit eines Kunden einschitzen zu kénnen. seinen zukiinftigen
Verpflichtungen ginzlich und piinktlich nachzukommen, gehen Banken oder
so genannte Ratingagenturen in ithrer Analyse des Kunden aber nun viel weiter
als bei der Kreditpriifung in der Vergangenheit.

Es geht neben den bereits bekannten Informationen:
B Jahresabschluss und

® Informationen iiber das Zahlungsverhalten

auch um Informationen, die eine Einschatzung der
Zukunfisfahigkeit des Unternehmens erlavben:

® Planzahlen und Ertragslage (Liquiditdt. Cash Flow, Ertrag und Vermégen),

® Markt und Risiken des Unternehmens (Produkte, Unternehmens- &
Marktentwicklung, Kundenbasis & -bindung, ...)

m _Soft Facts™, d.h. subjektive Einschitzungen wie Erfahrung und Qualitét der
Geschaftsfithrung, Nachfolgeregelung, Mitarbeiterqualitit, Transparenz, etc.

Praktische Folgen

Gerade fiir den Bausektor bedeutet das eine betrichtliche Herausforderung,
wegen der folgenden von Banken im Ratingverfahren oftmals als

kritisch eingestuften Faktoren:
® Zahlreichen Neugriindungen, die Baumaschinen kaufen,

® die Vielzahl von kleinen und mittleren Unternehmen. die vom Unternehmer
selbst abhingig sind. und bis dato Planung und Kontrolle (die beide fiir ein
gutes Rating notwendig sind) nicht oder wenig in ihre Prozesse integriert
haben,

® allgemein hoher Fremdkapitalbedarf fiir Investitionen.

B mittelstindische Bauunternehmen. die oftmals von einer kleinen Zahl von
Auftraggebern abhingig sind,

B Beeinflussung der Baukonjunktur durch die Gesamtkonjunktur und die
Abhéngigkeit von Infrastrukturprojekten der éftentlichen Hand.









